
中国贸易报 CHINA TRADE NEWS

消费资讯

编辑：汪秀芬 电话：95013812345-1027 mybjzz@163.com 制版：何欣

2011年9月22日 星期四 11

中国电影近日开始登陆法国巴黎。

在第六届巴黎中国电影节组委会的精心

筹备下，9 月 20 日至 10 月 10 日在法国巴

黎的高蒙电影院、巴尔扎克电影院、宝塔

电影院等将持续不断地放映中国著名编

剧导演桑弧的 14 部影片，其中有《梁山

伯与祝英台》、《天仙配》、《祝福》、《白毛

女》等经典电影。

同时，为纪念中法合拍影片 54 周年，

届时还将放映由法国电影资料馆提供的

1921 年 有 中 国 演 员 参 与 拍 摄 的《红 簪

针》，和 1958 年由中国导演王家乙执导、

中法合拍的影片《风筝》等经典影片，以

及对巴黎市民来说相对陌生的电影《非

诚勿扰》。随着欧洲奢侈品牌对中国市

场的极度看好，众多有影响力的品牌也

开始深度介入文化盛会，赞助过第 64届戛

纳电影节并与吕克·贝松的电影公司一起

举办“戛纳电影节·法中电影人招待晚宴”

的巴黎美爵 MATZOPARIS，本次作为巴

黎中国电影节的官方合作伙伴，再次支持

中国电影进入欧洲市场。 （王 乐）

近日，深圳发展银行（下称深发展）在北

京发布“财富1+N”现金管理产品，该产品适

应供应链管理日趋强化和企业现金流趋紧

的形势，超越传统现金管理需求，更适合供

应链生意运转，提供支持企业跨越式发展

的独具特色的现金管理服务。作为现金

管理业务的后来者，深发展着意立足供应

链金融的丰富经验，构筑“财富 1+N”后发

优势，沿着供应链开创“贸易融资+现金管

理”融合模式，提供完整的交易银行服务。

现金管理产品对银行来说并不陌生，

一般银行传统的现金管理业务着眼于“现

金池”，立足于改善企业内部现金流的管

理，通过设置有效的账户结构，集中管理

账户资金。而深发展“财富 1+N”则是基

于供应链的现金管理服务，较传统的现金

管理产品更关注引起资金收支的供应链

交易活动，将目光聚焦到资金结余的“资

金池”维度。“深发展拥有数量庞大的‘1+

N’供应链核心客户群，”深发展公司产品

管理部总经理金晓龙称，“深发展现金管

理系统，特别专注于‘供应链企业或企业

集团资金交易管理和资金集中管理’的特

色需求，突出为供应链企业提供商流、物

流、资金流、信息流协同匹配服务，以及

‘资金池’对供应链融资的支持、信息整合

服务，力求基于传统现金管理功能并结合

供应链管理需求，有所创新和突破。”

针对供应链客户群“1”和“N”的现

金管理需求迥异（核心企业‘1’大至 500

强 ，‘N’则 是 众 多 上 下 游 配 套 中 小 企

业），该行现金管理系统设计之初即采用

功能构件化以支持产品灵活的拆装、组

合，并在营销方案设计上将现金管理与

传统优势“贸易融资”产品线相嵌套，进

而可以针对“1+N”供应链企业交易结构

特点，灵活组合功能、设计“四流融合”的

个性化现金管理解决方案。 （张 焕）

近日，中国国际金融展在北京展览

馆 隆 重 开 幕 。 爱 普 生 公 司 以“ 安 心 高

效 服务金融”为主题，携旗下多款产品

亮相金融技术设备展区。据了解，爱普

生根据金融行业用户需求，将展示区分

为营业大厅、服务窗口和后台办公三大

场景，将相应的解决方案嵌入其中。这

种独特的展示方式，吸引了大量参展者

前往体验。

高效智能 优化办公流程

在 营 业 窗 口 展 示 区 ，爱 普 生 存 折

打 印 机 PLQ-22KCS 系 列 产 品 迎 来 了

不 少参观者。据工作人员介绍，爱普生

PLQ-22KCS 系列产品，除了快速打印，

还有双面扫描身份证及银行票据、磁性墨

水识别及红外扫描、条码识别、图像截取、

USB HUB 等功能，最大限度优化银行窗

口的办公流程。爱普生生产型连续纸喷

墨打印机 EPSON GP-M800 也吸引了众

多眼球。其整机寿命长，打印速度快；采

用独有的微压电技术，颜料墨防水耐光；

大容量墨盒，黑白墨盒约可打印 10000 页

（草稿模式）；工作能耗仅为 18W，待机能

耗2W，不到同类应用的1/10。

健康环保 营造绿色金融环境

后台办公展示区的爱普生黑白喷墨

打印机 K100 和黑白喷墨一体机 K200，

采用独有的微压电技术，在喷墨过程中

不需加热，无臭氧和碳粉粉尘排放，工作

能耗仅为普通黑白激光打印机的 1/20，

大大降低金融机构的碳排放量，可为金

融用户营造绿色健康的办公环境。

定制服务 安心无忧

爱普生公司维修服务网遍及全国所有

省份的128个城市，认证工程师1000余人，

为爱普生全线产品提供售后服务。2008年

以来，爱普生公司推出“大包服务”、“定期定

点服务”等一系列订制化服务模式，为金融

行业用户带来有针对性的解决方案。此外，

爱普生还展示了交互式投影机EB-450Wi、

可进行二维码票据和支票、骑缝章打印的

ME Office 85ND、可 进 行 报 表 打 印 的

LQ-1900KⅡH和LQ-1600KⅢH等产品。

爱普生沿着“创造客户价值”这一思

路不断探索，开发并提供适合金融行业

的解决方案，满足金融客户多角度、全方

位的需求，为客户降低成本和提升业务

盈利做出贡献。 （梅 琳）

产品是否能够赢得市场，最终还是

要看消费者的选择。国内权威的市场调

研机构中怡康对 470 个城市、4814 个门

店所统计的 1 月至 7 月空调产品销售数

据就证明了这句话——海尔无氟变频除

甲醛空调凭借差异化的“除甲醛解决方

案”备受消费者推崇，成为当之无愧的市

场第一、消费首选。

对此，家电产业问题专家罗清启认

为，目前空调行业竞争已进入了新阶段，

由单纯的产品竞争向综合解决方案转

变，由满足用户大众化需求向更精细化

满足用户细分需求转变，这一转变不仅

需要企业拥有极强的用户需求感知和捕

捉能力，同时也需要其具备很强的技术

创新及供需链整合能力。

专业、有效 除甲醛空调成为用户首选

根据中国室内环境监测工作委员会

的调查统计，中国新装修家庭甲醛超标

60%以上，九成新装修家庭甲醛超标；有

关数据显示，城市白血病患儿九成生活

在新装修家庭……

“以往的空调更多的是被用来调节

温度，而我们是想让空调成为‘调节空气

’的绿色优化中心。”海尔空调企划总监

张新起说。针对室内甲醛超标问题，海

尔空调率先研发出具有世界最先进除甲

醛专利技术的无氟变频除甲醛空调，具

有耗能小、去除范围大、无二次污染的领

先优势。“海尔的除甲醛空调是经过专业

机构检测的，并且技术也申请了专利，因

此保证了除甲醛的专业、有效；同时无氟

变频技术的应用在制冷制热、节能等方

面有着突出的优势，再加上‘免费测甲

醛 无效即退货’的服务承诺，所以除甲

醛空调成为了用户的首选，出现了持续

热销的局面。”张新起表示。

引领、深化 海尔主导空调行业发

展潮流

除甲醛空调的研发成功，使得海尔

空调开拓了“空气调节”的新的市场增长

点，成为新领域的开拓者。“消费者的需

求时刻在变，企业的速度要跟上消费者

需求变化的速度，”张新起认为，“因此，

我们要长期、持续地满足消费者的需求，

不断完善‘舒适空气绿色解决方案’，从

而引领行业的绿色发展潮流。”2012 年

新冷年来临之际，海尔空调重磅推出了

包括融合甲醛分解技术和物联网技术的

“新除甲醛”系列以及“新风标”、“新风

貌”、“新暖房”、“新关爱”等差异化新品，

以创新技术为不同消费者“定制”室内舒

适空气绿色解决方案。

在除甲醛空调夺得市场第一的同

时，国家信息中心数据显示，海尔空调

以 30.45%的份额拿下 2011 冷年无氟变

频空调的销量冠军，稳稳占据无氟变频

市场头羊位置。在新的产业背景之下，

海尔空调以消费者需求为本，以绿色发

展战略为纲，为消费者提供舒适空气绿

色解决方案，彰显出行业引领者的领袖

力量。 （何 海）

引领绿色产品发展潮流 海尔除甲醛空调市场第一

安心高效 服务金融
爱普生亮相2011中国国际金融展

深发展推出“财富1+N”现金管理 升级供应链金融服务

华人电影风暴席卷巴黎中国电影节
巴黎美爵助中国电影挺进法国

黄金十月，秋风送爽，又到了忙碌家居装

修和采购大型家电的旺季。而伴随着 CPI

“高烧”，通胀加剧，原材料上涨，原来每到国

庆旺季就“挤破头疯抢”的卖场场景也在悄然

发生着变化。价格的变化让消费者在选购家

电产品时更加谨慎，然而，所谓的低价产品真

的是最经济的优选目标么？

对此，LG 在 2011 年下半年伊始，便提出

了智能科技的“绿色哲学”，即通过技术智能

化，增强产品的品质及可靠性，降低故障频

率，实现更加人性化的呵护。同时，先进的科

技又确保了在日常使用中的节水节电，实现

绿色低碳的优质生活。

核心驱动 打造绿色低碳生活

目前，LG 几乎全线冰洗产品都采用了 LG

专利研发的线性变频压缩机和洗衣机 DD 直

驱变频电机。作为冰洗产品最核心的零部

件，冰箱的压缩机和洗衣机电机对于产品能

效表现，使用寿命，产品质量都起到了至关重

要的作用。历经 10 余年上百位科研人员的辛

苦钻研，历经近 10 年市场使用检验，LG 专利

研发的线性变频压缩机和洗衣机 DD 直驱变

频电机以其节能近 30%的杰出能效获得了越

来越多消费者的肯定。

同时，强劲的核心科技确保了 LG 冰洗

产品在长时间使用中的可靠性及稳定性。前

不久美国权威消费杂志《消费报告》就近 3 万

名美国消费者的调查显示，LG 滚筒洗衣机以

远低于行业近 20%的维修率荣获了美国消费

者“最值得信赖品牌”的称号。在前不久刚刚

落幕的 IFA 展会上，LG 电子家电事业部总裁

李荣夏先生也表示，在未来的 4 年中，将在欧

洲市场上加入 3400 万美元的投入用于 LG 绿

色智能科技白电产品的研发和生产，相信其

在欧洲市场的占有率也将得到进一步突破，

这充分体现出了 LG 白电对于产品的高度自

信和全球消费需求市场的信心。

创新科技 智领绿色高品质体验

2011 年，LG 向世界推出了首款配备了

99.99%除菌过滤器的智能冰箱。过滤器独特

的 4 层过滤网，经韩国、美国、德国以及中国等

有关机构多方试验测试，在 60 分钟内对大肠

杆菌、金黄色葡萄球菌的除菌率高达 99.99%，

在当前食品安全，食品卫生，物价上涨多方隐

忧突发的情况下，LG 这一变革性的创新无疑

向消费者提出了绿色健康的生活倡议，更实

现了低成本低碳生活方式的绿色回归。

洗衣机方面，虽然 DD 直驱变频电机已被

众多品牌争相效仿，但 LG 更上一层，在其基

础上独立开发出了 6 种智能手洗功能。因为

在大多数消费者心目中，衣物还是手洗的干

净，而且对衣物的损伤较小，然而迫于繁重的

家务劳动，消费者不得不采用机器代替手洗

的方式进行衣物清洗，然而对于内衣、羊毛

衫、针织物等贵重娇嫩材料，还是免不了要动

手清洗才放心。然而 LG 独创的 6 种智能手洗

功能，采用了模仿人手洗的“敲、搓、挤、揉、摇、

解”这 6 种不同的动作。用户只需选择不同衣

物的洗涤模式轻松一按，洗衣机便会智能地

调配不同的手洗动作，给不同衣物差异化的

洗涤效果，洁净清洗的同时为衣物带来了手

洗般最贴心的精致呵护。它进一步提高了控

制滚筒运转的精密度与稳定性，针对不同衣

物差异化的洗涤，避免了不必要的水电浪费，

实现了高效节能的绿色低碳哲学。（李小楚）

近日，陕西省水利厅防汛大楼主会议室整

体改造工作顺利完成。在本次改造过程中，联

想最新发布的虚拟云终端系统为大楼的多媒

体机房视频改造项目提供了很好的方案和产

品支持，成功搭建了包含液晶大屏显示墙、视

频摄像监控系统以及终端操作系统等应用系

统在内的整体解决方案。

联 想 LVCC 虚 拟 云 终 端 系 统 ，是 联 想

自 主 研 发 的 端 到 端 的 云 计 算 解 决 方 案，通

过 对 桌 面/应 用/用 户 数 据 进 行 统 一 管 理、

统 一 存 储 、统 一 计 算 ，并 向 云 终 端 交 付

Windows 虚拟桌面/应用的云计算服务，从

而 实 现 了 高 效 安 全 的 终 端 管 理 方 法，并 有

效地降低 IT 系统的 TCO 和能耗。联想虚

拟 云 终 端 系 统 安 全 性 和 易 管 理 性 方 面、绿

色 节 能、硬 件 高 可 靠 性 以 及 高 性 能 视 频 方

面均具备较强优势。

项目背景

陕西省水利厅是陕西省政府的直属单位，

是负责保障全省水资源的合理开发利用，拟订

全省水利战略规划和政策，起草有关地方性法

规、政府规章草案，组织编制全省重要江河湖泊

的流域综合规划、防洪规划等重大水利规划的

重要行政机构。随着近几年陕西经济的快速增

长，可持续发展越来越受到社会各方面的重

视。全省对水资源合理利用，水患灾害防范等

方面都投入了巨大的资金力度进行扶持。陕西

省水利厅作为全省水资源的主管单位，担负着

重要的责任。水利厅经常需要定期与全省分布

在各个地市的水利、水库管理单位进行工作沟

通和信息汇总，而原有的防汛大楼主会议室已

不能满足多媒体视频会议等需求。

需求分析

在这个背景下，陕西省水利厅决定对原

防汛大楼主会议室进行整体改造，建立液晶

大屏显示墙，视频摄像监控系统，及终端操作

系统等系统。这样可以更好地指导全省水利

工作，为全省经济得到更好、更合理的发展保

驾护航。

方案设计

整个应用系统分为三部分，第一部分是

液晶大屏显示系统。该显示系统采用液晶大

屏，并由多个液晶屏拼接起来。该系统设置

的目的在于在网络视频会议中，与各地水利

部门进行工作交流，调用各地监控系统视频，

实时了解各地水利建设情况。液晶大屏后部

通过视频矩阵连接至后端的管理服务器中，

管理员通过矩阵管理程序对大屏进行图形信

号的统一管理。第二部分是会议终端系统，

该系统主要由会议室中的 18 台会议终端组

成。由于防汛会议室平时会有许多重要会议

举行，而目前推行的政府信息化建设中要求

尽量“无纸化”办公，因此需要会议终端具备

处理资料文件的能力。此类终端建设传统的

方案是使用 PC 进行搭建，但由于 PC 本身管

理性能较差、电源功耗低、硬盘容易损坏等诸

多问题，用户最终选择了联想 LVCC 云终端

方案。该方案将计算资源、存储资源统一存

放在了后端服务器中，前端使用联想云终端

作 为 接 入 端 ，通 过 Windows2008 系 统 下 的

RDS 及联想自主开发的虚拟云终端管理中

心等系统登录到后端的服务器中进行数据调

用、影像播放等操作。

联想虚拟云终端系统特点

高安全、易管理：终端系统高效集中管

理，同时保障学校数据安全。

绿色节能：云终端比传统电脑能耗降低

90%，无风扇零噪音，不可回收材料减少90%。

硬件高可靠性：联想云终端采用了高可

靠的嵌入式架构，内部采用了无风扇，无硬

盘，无电源，无可移除部件，消除了传统 PC

的故障点。硬件使用周期比传统 PC 大大增

加。同时联想云终端方案的计算与管理服务

器采用高性能，高可靠，冗余性强的联想两路

服务器作为整体应用的核心。

高性能视频：因为采用了联想 LXT 视频

传输协议，所以可并发支持 720p 等高清视频

点播和高清广播。通过这种模式，管理员就

可以提前把需要的资料、影像存放在后端服

务器中，领导来开会时只需使用提前分配好

的账号密码进行登录即可方便地调用所需的

资料，还可以流畅地点播相应视频。由于云

终端系统平时资源占用率并不高，所以可以

和矩阵管理系统、视频监控系统公用一台服

务器，这样自然提高了服务器的资源利用率。

第三部分是会议室视频监控系统。由于

网络会议视频共享等要求，需要在会议室中安

装 5 个视频监控摄像头，这 5 个视频监控摄像

头负责拍摄会议室不同方位的内容，以便在视

频会议中将会议的各个方位的情况传递到各

分会议中心。该视频图形的控制，剪辑也是在

联想云终端计算服务器中进行。

用户收益

陕西省水利厅多媒体会议室视频改造项

目配合联想云终端方案后，与传统以 PC 作

为客户端的设备方案相比，不仅功能强大、使

用方便，而且在系统安全性、可靠性、可管理

性和总体拥有成本等方面，都具有鲜明的特

点和显著的优势。本次信息化项目的顺利

实施，使陕西水利厅信息应用系统有了全新

的尝试，为其今后在云计算架构下进行桌面

虚拟化改造奠定了坚实的基础。 （丽 华）

联想云终端助力陕西省水利厅多媒体会议室改造

加拿大统计局近日发表《移民职业训练调

查报告》，显示男性移民接受职业相关培训的

比率为 31%，加拿大当地男性则为 35%；女性移

民的比率为 33%，加拿大当地女性为 37%。两

性移民的比率均较加拿大本地人士低4%。

鲲鹏移民专家提示，移民加拿大后，如

果要找工作和更好地提高适应能力，应多参

与当地的培训（无论是语言还是职业或技能

培训）以及社区社交等方面的活动，不但能

较快地提高英语应用水平、提高交往能力，

扩大交际范围，还能更快更好地了解、适应

和融入当地的生活，对新移民的生活和工作

都会有很大的帮助。

鲲鹏移民拥有业内一流的专家团队，是

移民行内从业年限最高的团队之一。鲲鹏移

民聘请业内顶尖和一流的加拿大投资移民大

律师，携手业内赫赫有名、享有极高声誉和极

好口碑的移民律师行合作，双方强强联手，

都是具有极高的专业水平，历经多次加拿大

移民政策的调整变化，对于复杂情况和各种

案例具有极其丰富的处理经验。 （吴 迪）

近日，欧洲最大的白电品牌、全球第一的

厨房家电制造商伊莱克斯全球 CEO Keith

McLoughlin，亲自率领全球高管团队专程拜访

国美电器总部，与国美电器总裁王俊洲、副总

裁李俊涛等进行战略会谈，并与国美电器签署

5年的深度战略合作伙伴协议。

国美成伊莱克斯最大渠道商

伊莱克斯是全球第一白电品牌，在欧洲

长期占据白电份额第一的位置。伊莱克斯坚

持品质、可靠、耐用的产品定位，凭借其领先

的欧洲简约设计、节能省电技术、健康空气调

节技术、国际品质产品等雄霸全球中高端家

电市场。2009 年，伊莱克斯深度挖掘中国家

电市场，大力开拓中高端市场，经过遴选后，

国美电器凭借完善的网络布局和精细化的管

理方式以及中国第一品牌的优势，成为伊莱

克斯空调专供的渠道合作伙伴。国美电器已

经成为伊莱克斯空调全球范围内，最重要的

销 售 渠 道 合 作 伙 伴 。 日 前，伊 莱 克 斯 全 球

CEO Keith McLoughlin 专程拜访国美电器总

部，为国美颁发了伊莱克斯全球唯一“杰出伊

莱克斯空调销售奖”。

据国美集团副总裁李俊涛透露，伊莱克斯

全球 CEO Keith McLoughlindui 对国美与伊

莱克斯过往合作充分认可，并表示满意。双方

的会谈还促成了伊莱克斯和国美就空调商品

未来 3 年内大单采购协议，未来 3 年，伊莱克斯

空调销售规模将达到310万台。

国美与伊莱克斯签5年合作协议

鉴于国美与伊莱克斯优异的合作成果，

伊 莱 克 斯 全 球 CEO Keith McLoughlin 与 国

美集团总裁王俊洲进行了深入会谈，对中国

家电市场进行了分析和讨论，国美、伊莱克斯

签署了包含空调、厨卫、生活电器等品类在内

的为期 5 年的全面深度的合作协议。国美集

团总裁王俊洲介绍，国美和伊莱克斯双方共

同探索高度协同的创新合作模式，在消费者

需求信息共享、产品研发、营销推广、销售管

理、售后服务等方面深度合作。据国美集团

副总裁李俊涛透露，双方 5 年合作规划核心

内容为：国美为伊莱克斯空调、厨卫电器、生

活小家电等品类，深度合作伙伴；国美引进伊

莱克斯全品类产品，增强卖场的商品丰富度，

充分满足消费者需求；国美与伊莱克斯信息

系统无缝对接，共同研究消费者需求，国美在

产品趋势、需求上提供终端信息，协同伊莱克

斯在产品研发和创新上实现更大的突破，从

而为消费者提供更优质、性价比更优的产品

和全方位的服务。

伊莱克斯亚太总裁古尼拉表示：“伊莱克

斯是全球白电第一品牌，在北美占有 15%市

场份额、欧洲占有 20%市场份额，巴西占有

30%市场份额、澳大利亚占有 35%的市场份

额，国美和伊莱克斯的合作，将大大提升伊莱

克斯在中国的影响力和市场地位，同时也为

国美电器提供更加丰富的商品，更好地满足

消费者需求。” （方 芳）

国美与伊莱克斯签订战略合作协议

加拿大移民接受职业训练比率仅3成

LG绿色风潮席卷冰洗卖场 为消费者算好经济账


