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第十二届世界制药原料中国展召开在即
日前，记者获悉，由中国医药保健品进出口商会

和欧洲博闻展览咨询有限公司主办、上海博华国际

展览有限公司协办的第十二届世界制药原料中国展

暨 2012 世界制药机械、包装设备与材料中国展、2012

亚洲食品配料、天然原料、健康原料展览会将于 2012

年 6 月 26 日在上海浦东新国际博览中心举办。届时，

展会将汇集医药市场最前沿的信息，为来自 20 多个

国家的 3,000 余家展商、4 万余名专业采购商，呈现一

个全方位的一站式的制药工业贸易平台。

医药产业的转型升级，必将为中国制药产业带

来巨大的机遇。作为亚洲地区最大规模和最高层

次的国际性医药展会，世界制药原料中国展举办

至今已有十余载，其品牌效应深入人心。第十二

届世界制药原料中国展，2012 世界制药机械、包装

设 备 与 材 料 中 国 展，2012 亚 洲 食 品 配 料、天 然 原

料、健康原料展览会乘着政策的东风，在展出面积

和参观人数上均取得了突破：2012 年展出总面积

将达到 13 万平方米，其中世界制药原料中国展展

出面积达 80，000 平方米，世界制药机械、包装设备

与材料中国展 30，000 平方米，亚洲食品配料、天然

原料、健康原料展览会 20，000 平方米。参观人数

预计将突破 4 万人，是世界制药原料中国展历史上

规模最大的一届。届时，将有来自 20 多个国家和

地区的 3，000 余家企业参展，如 Merck、Roquette、

石药、哈药、东药、上药、海正、华海、鲁抗等国内外

领军企业均是该展的固定参展商。

特别值得一提的是，为保护知识产权，主办单

位在展会前将对所有参展公司的产品目录进行筛

查，禁止有侵权产品的企业参展，以维护“ 中国制

造”在国际舞台上的形象。展会期间，中外主办单

位将与上海市知识产权局在现场联合成立展会知

识产权办公室，接受知识产权权利人的投诉并处理

相关事宜。 （靳晓楠）

本报讯 自 2005 年国务院将每年 7 月 11 日设为中国航海

日以来，该项活动已走过 7 年历程。继北京、上海、青岛、太仓、

大连、泉州、舟山之后，南京将成为新一届航海日的主办地。

据悉，今年航海日活动将以“感知郑和，拥抱海洋”为主题，

南京主会场活动将突出三大特色：一是围绕国家“十二五”加快

发展海洋经济的重要战略，促进海洋经济建设；二是借南京深

厚的郑和文化底蕴，加强海洋文化建设；三是发挥南京旅游资

源优势，扩大航海日的社会影响力。

此外，航海日活动期间，南京主会场还将举办航运物流、文

化旅游、船舶与海洋工程、舰船开放等专项活动。珠江、长江片

区、航海日历届主会场举办城市及全国各地也将陆续开展丰富

多彩的活动。 （郭亮亮）

中国航海日活动7月登陆南京

专利拍卖招商公告

本报讯 日前，由江淮乘用车举办的“驾驭由我，品质体验

——和悦飞行秀”活动于四川宜宾隆重上演。作为国内首个量

产原车特技秀，“和悦飞行秀”已于 4 月 1 日在万州首度激情引

爆，惊险刺激的飞车特技表演令人久久难忘。

截至 6 月 2 日，“和悦飞行秀”将陆续登陆东莞、徐州、常熟、

石家庄、哈尔滨等 10 大城市，届时，更多的朋友将有机会领略和

悦精湛刺激的飞车特技，在速度与激情中，直观地感受到江淮

乘用车卓尔不凡的品质与魅力。

“和悦飞行秀”包括了飞行秀表演、专业试驾训练营、极限

挑战赛等多项内容。在飞行秀表演环节中，专业车手们完美展

示了“雁行阵型”、“菱形阵型”、“交叉蛇形”、“行进间多车调头

180°”以及“瞬间 360°转向”等高难度项目以及万分惊险的“两

轮驾驶”表演。 不仅如此，这项活动的另一个亮点就在于，消费

者可以通过亲身试驾，参与极限挑战赛。 （蔡 超）

江淮汽车激情上演“和悦飞行秀”

产经聚焦

本报讯 11 月 6 日，以“安全·责任·品牌”为主题的 2012 中

国化学制药行业年度峰会将在福建厦门召开。

据主办方介绍，本次峰会将由 2012 中国化学制药行业高峰

论坛、2012 中国化学制药行业优秀企业品牌和产品品牌发布等

部分构成。在 2011 化学制药行业品牌峰会的基础上，将增加经

济运行分析、医改政策解析、企业社会责任报告发布、制药企业

信用评价结果发布等内容，是目前化学制药行业最全面、深层

次的沟通交流平台。

同时，峰会将发布 2012 中国化学制药行业优秀企业品牌和

优秀产品品牌，该活动由中国化学制药工业协会、中国医药商

业协会、中国非处方药物协会、国药励展共同组织行业专家在

企业申报的基础上进行推荐等一系列程序，最终产生 2012 中国

医药行业企业集团综合实力十强、2012 中国化学制药行业优秀

企业品牌、2012 中国化学制药行业优秀产品品牌及特设奖共四

个板块 17 个奖项。

主办方表示，将在 2012年 11月至 2013年 10月期间，对上述17

个奖项中的上榜企业品牌与产品品牌展开大规模、高频率、全方位

的宣传、发布、推广等活动。 （卢楠楠）

2012中国化学制药行业年度峰会
将在厦门举行

日前，伊利集团联合国际有机农业运动联盟

（IFOAM）、南京国环有机产品认证中心在京共同启

动“金典有机国际联合行动中国推广季”。

在本次推广季开幕式上，IFOAM 首次在中国正

式发布了《2012 全球有机农业年鉴》精编版，同时，

与会的国内外权威人士、行业专家就中国有机产

业，特别是有机乳业的发展进行了共同探讨，旨在

推动中国有机行业的健康发展、与国际接轨，并带

给消费者更优质、更高端的有机产品体验。

围绕这一目标，本次“金典有机国际联合行动

中国推广季”发布了一系列有机联合行动计划，其

中包括全国首个有机乳品跟踪系统、全国有机知识

巡回讲堂与有机牧场体验之旅、以及国际青年有机

交流等。

“全球有机产品销售额 96%都集中北美和欧洲，

亚洲对有机产品的需求也主要集中在日本、韩国 等

发 达 国 家 。 但 是 作 为 有 机 农 业 用 地 占 亚 洲 第

一 的 中 国 ，实 际 消 费 占 全 球 份 额 却 微 乎 其

微 。”IFOAM 亚 洲 首 席 代 表 周 泽 江 在 开 幕 式 上

表 示 。

此次由国际权威组织 IFOAM 发布的《全球有

机农业统计年鉴》收集了来自 160 个国家的有机农

业数据。周泽江就《2012 全球有机农业年鉴》进行

了专业的解读和深入的探讨，对全球有机产业的发

展具有前瞻性的指导意义，其中提到中国的有机农

业基础较好，但市场开发尚不完善，中国有机产业

成长空间巨大,受到世界瞩目。

“作为目前国内唯一一个成为 IFOAM 联合会

员的中国乳品企业，金典在奶源控制、品质保障、供

应 链 管 理 等 诸 多 方 面 在 国 内 处 于 比 较 先 进 的 水

平。”伊利集团副总裁靳彪表示，“为保证真正的有

机产品进入消费者的购物篮，长期以来，金典一贯

与国际有机组织保持密切沟通与协调，以推动中国

有机行业发展、倡导有机生活理念为己任，做了大

量有利于全行业发展的具体工作。”

尤其值得一提的是，在金典有机知识巡回讲

堂中，金典将联合 IFOAM 与南京国环的专家，在

全国普及全面而详实的有机知识，以公益的有机

科 普 ，从 基 础 层 面 推 进 整 个 有 机 行 业 的 健 康 发

展。同时，为了让更多的人可以体验金典倡导的

有机生活方式，金典有机奶联合全国近千家超市

推 出“ 菲 常 有 机，百 城 关 爱”活 动，让 消 费 者 得 到

实实在在的利益。

金典有机国际联合行动中国推广季是中国企

业、中国国内权威有机研究与认证机构，首次与国

际权威有机组织共同携手联合推出的，面对中国消

费者的大型推广项目，是把消费者利益放在首位的

公益之举。 （王燕元）

金典有机国际联合行动中国推广季开幕

受权利人委托，北京金槌宝成国际拍卖有限公司

将对下述专利（申请）权进行拍卖，欢迎报名参与竞

买。详情可查阅我公司网站 www.jcbcpm.com，或致

电 010-57110083 索取详细资料。

1.一种生肌接骨外用中草药组合物

（201110146435.3）

2.一种多用途提拿物品的挂钩装置

（ZL201120399438.3）

3.明路多用防护伞

（ZL201020570531.1）

4.隐形家用智能电子保管箱

（ZL201120247337.4）

5.一种压缩机装置

（ZL201120203615.6）

6.一种丝绸画及其制作方法

（201110191266.5）

7.电动车变挡轮毂

（ZL201120145691.6）

8.第一时间报警器

（201010604352.X）

9.颗粒微细的紫菜产品的生产方法

（ZL200910034354.7）

10.全自动马铃薯挖取机

（ZL201120184354.8）

11.近弱视矫正器

（ZL201120168974.2）

12.电热保暖手套

（ZL201120111749.5）

13.一种治疗急性脑梗塞的中药组合物

及其制备方法和应用

（ZL201010242320.X）

14.一种堵水剂及其制备方法

（201110000199.4）

15.一种节能型锅炉给水系统

（ZL201120218238.3）

16.轻质高强超保温建筑砌块

（ZL200710071794.0）

2009 年 ，全 球 网 民 总 量 突 破 17 亿 人 次 ；

2012 年，全 球 网 民 总 量 将 超 过 19 亿；2013 年，全

球 网 民 总 量 将 达 到 22 亿 ；2025 年 ，全 球 网 民 总

量 将 达 到 50 亿 ；在 如 此 迷 人 的 数 字 背 后 ，主 攻

跨 国 B2C 业 务 的 大 龙 网 应 运 而 生 。 与 主 流 电 子

商 务 模 式 不 同 ，大 龙 网 提 出 了“ 全 球 在 线 零 售 ”

的 创 新 模 式 ，即 运 营 在 重 庆 ，采 购 在 全 国 ，通 过

互 联 网 销 售 到 全 世 界 各 地 的 家 庭 用 户 和 终 端 消

费 者 手 里。

解决生存难题

“ 大 龙 网 刚 成 立 之 时 ，欧 债 危 机 已 对 中 国 大

宗 商 品 受 到 严 重 影 响 ，但 对 个 人 消 费 者 的 小 额

业 务 ，受 经 济 危 机 的 影 响 并 不 大 。”大 龙 网 副 总

裁 王 昆 对 记 者 表 示 ，由 于 个 人 消 费 日 常 开 支 缩

减 明 显 ，他 们 寄 希 望 从 网 络 中 找 到 物 美 价 廉 的

产 品 ，这 为 制 造 业 发 达 的 中 国 市 场 提 供 了 发 展

良 机。

“做跨国 B2C 生死攸关的问题就是如何让国外

消费者在‘大海’中把我们‘捞’出来。”王昆坦言道，

“不过，企业借着投资方软岛集团与 Google 公司的

渊源，为解决海外营销难题提供了一条捷径。”

王昆认为，Google 为大龙网带来的最大优势就

是速度。“比如我们投放其他网站，它从产品上线到

销售业绩的体现，可能在两星期后才有结果，但是

通过投放 Google AdWords，公司在几天内就能看到

明显的销量增长。”

需找理论基点

解决了企业的生存问题后，大龙网开始寻找跨

国 B2C 的理论落脚点。

“经济学家郎咸平有一套著名的‘6+1’的理论，

它解释了中国制造的产品为什么销往国外后身价

暴张。”大龙网相关人士对记者介绍说，该理论认

为，销往国外的产品是通过产品设计、原料采购、仓

储运输、订单处理、批发经营以及终端零售等 6 大环

节创造出来的，美国掌控“6”，中国掌控“1”(生产制

造)，高利润都被国外赚取。“大龙网要做的，就是把

‘6+1’变成‘6+1=1’，让中国造的产品直接面向欧美

终端消费者。”

大龙网业务的高速增长不断验证着跨国 B2C

的未来。如今的大龙网像一个嗷嗷待哺的婴儿，正

如创始人冯剑峰在微博上的签名“ 一个简单的想

法，牵动了我所有的精力，在最长 B2C 的链条上看

别人植物大战僵尸。” （王 哲）

大龙网：网络营销破B2C企业“生死门”

近日，国家开发银行广东省分行与广州花都稠州

村镇银行中小企业信贷业务合作签约仪式暨小微企

业金融服务宣传周启动仪式在广州市花都区举行。

国家开发银行广东省分行与广州花都稠州村

镇银行在中小企业信贷领域的合作额度为 2.5 亿

元，服务对象为广州花都皮具市场经营皮具或皮具

配件生产的中小企业或个体户，两家银行充分发挥

各自优势，服务和支持花都中小微企业的不断发展

壮大。

国家开发银行广东省分行副行长王永祥、广

州花都稠州村镇银行行长陈向红等领导出席签约

仪式。 （明 星）

广东是我国的传统外贸大省，外贸总量占全

国四分之一，外贸企业众多，其中很大部分是中小

型外贸企业。2008 年金融危机爆发后，全球的经

济增长趋缓，极大影响到中国外贸出口形势，企业

面临着订单减少、贸易摩擦加剧、交易风险扩大的

局面，加上国内用工成本、原材料价格等因素，外

贸企业，尤其是中小型外贸企业面临着前所未有

的压力。

华夏银行以“中小企业金融服务商”为品牌建

设目标，心系中小企业务需求，广州分行作为总行

指定的国际业务特色分行，一向对中小型外贸企业

的发展给予密切关注，认真研究了解中小型外贸企

业的经营模式、生存状况、真实需求，围绕着中小企

企业特色制定特色国际业务服务方案，为中小型外

贸企业排忧解难。

目光投向中小企业的发展

在 华 夏 银 行 广 州 分 行 2012 年 工 作 会 议 中 ，

分 行 行 长 张 延 军 表 示 ，今 年 广 州 分 行 将 把 目

光 投 注 在 中 小 企 业 的 发 展 上 。 广 州 分 行 要 把

“ 环 球 智 赢 ”国 际 金 融 服 务 的 品 牌 进 一 步 深 入

推 广 到 中 小 型 外 贸 企 业 中 ，在 目 前 复 杂 多 变 、

波 诡 云 谲 的 国 际 政 经 形 势 中 ，凭 华 夏 银 行 国

际 业 务 团 队 的 专 业 知 识 ，协 助 中 小 型 外 贸 企

业 规 避 风 险 ，增 加 收 益 ，谋 求 与 中 小 型 外 贸 企

业 共 赢 共 长 。

主动出击谋求合作

华夏银行广州分行今年初开始，营销团队根据

渠道消息，经过筛选，对年进出口量 3000 万美元以

下的客户逐步开始了电话拜访，详细了解客户情况

及需求，并对有需求和意向的客户进行上门拜访，

共同研究业务方案。

丰富的产品方案 专业的优质服务

华夏银行“环球智赢”国际金融产品体系包含

八 大 特 色 解 决 方 案，其 中 出 口 创 利 赢、融 资 避 险

赢、进口增利赢和汇款速达赢非常贴合中小型外

贸企业需求，前三项方案可为客户规避汇率风险

并提高综合收益，后一项方案可帮助企业加快结

算速度，及时回笼资金。华夏银行国际业务营销

团 队 针 对 企 业 的 特 色，为 其 量 身 定 做 解 决 方 案。

运用专业知识，敏锐的市场触觉，根据产品涉及的

汇率变动、外汇政策、国家风险等多种因素，为企

业提供优质的服务支持。并且根据中小型外贸企

业规模小，利润薄的特点，华夏银行广州分行始终

秉 承 着“ 为 客 户 节 约 成 本”的 良 好 意 愿，从 利 率、

汇率、费率三方面着手，对符合资格的客户实施灵

活优惠的收费机制，为中小企业客户降低融资成

本，更快更好解决资金问题，提高运营能力。

特色分行绿色通道

华夏银行广州分行身为系统内国际业务特色

分行，国际业务在资源的分配上得到倾斜和支持，

为更好服务于企业提供了更好的平台。与此同时，

针对中小型企业的授信业务，设立中小企业信审

部，业务审批更快，更好，更便捷。

华 夏 银 行 的 广 州 分 行 国 际 业 务 营 销 服 务 团

队，能 够 迅 速 响 应 客 户 的 服 务 请 求，实 行 上 门 收

单，全程跟进的服务模式，不少客户在办理业务的

时候均惊叹华夏银行广州分行的国际业务服务效

率高，专业化、人性化的服务令他们倍感满意。

服务跟踪回访提升品牌形象

华夏银行广州分行的国际业务服务营销团队

注重服务跟踪回访工作，在与客户建立业务关系

并办理业务后，均会亲身上门对客户进行回访的

工 作 ，了 解 客 户 对 此 次 办 理 的 的 反 馈 并 进 行 改

进。因为华夏银行深知，业界的荣誉和客户的肯

定都是得来不易的，只有不断的追求高水平的服

务，才能使自身在逆流中前进，才能保持华夏银行

的品牌形象。

华夏银行广州分行国际业务团队向中小外贸

企业承诺，未来他们将继续保持以客为尊的服务精

神，加大对中小外贸企业的服务支持，成为中小企

业开拓海外市场，树立盛誉品牌的良好合作伙伴，

让“World、Wise、Win”成为企业和银行共同的拥有

的美好未来！

华夏银行助力中小外贸企业通达全球

国开行与广州稠州村镇银行服务小微企业

朱伟俊■


