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编者按：今年以来，美国在国际经贸领域动作频频。为使制造业“回归本土”，特朗普团队先后同加拿大、墨西哥、
日本等伙伴谈判，就自贸协定、协议发生争执，使世界经贸往来不再顺畅，贸易保护主义持续发酵。

前不久，美国总统特朗普对
美日贸易关系作了猛烈批评，认
为“日本市场不公平”，并表示，美
日双方必须解决存在多年的巨额
贸易逆差问题。
数据显示，2016年，美国对

日本的商品贸易逆差约 700亿美
元，日本是美国第二大贸易逆差
国，其中汽车行业占了近 80%的
份额。
尚道社会研究所研究员曹朝

龙一直关注美日经贸问题。在接
受《中国贸易报》记者采访时，他
表示，在“美国优先”理念的推动
下，特朗普试图对日本施加降低
贸易逆差的压力。这反映了特朗
普上台后美国对外贸易政策的转
向，即舍弃多边机构，热衷于通过
双边关系处理贸易问题。
曹朝龙认为，美日贸易问题

并非近两年才出现，而是一直存
在的长期问题，是经济全球化背
景下国际经济分工和贸易结构所
带来的必然结果。
“造成这种情况的原因是多
方面的。”曹朝龙表示，美国方面，
首先，“强势美元”的政策不利于
美国产品出口。其次，美国高额
的财政赤字及其鼓励国内消费政
策对进口需求量较大。日本方
面，尽管对美国汽车的进口实行
零关税，但客观上仍存在一些非
关税壁垒，比如在申请进口和认
证美国汽车方面手续不够简化，
日本国内鼓励购买轻小型汽车并
给予优惠政策等。另外，受制于
日本汽车行业庞大层级代理的供
应链和销售网络，美国汽车很难
进入日本市场。
美国政府相关人士表示，

“美国关心的问题是修正贸易不

均衡局面”，特朗普将要求日本
缩小每年高达 700亿美元规模的
对日贸易逆差，比如，要求日本
调整汽车的非关税壁垒；围绕美
国产牛肉的出口，要求日本政府
立即取消 8月启动的紧急进口
限制等。
“修正要求”能否成功施
行？曹朝龙认为，短期来看，安
倍政府肯定要对特朗普提出的
缩减贸易逆差作出回应。原因
有三点：首先，日美经贸联系非
常紧密，美国是日本重要的出口
国之一，特朗普曾多次指责日本
属汇率操纵国，并以公平贸易的
口号威胁提升日本产品进口关
税。其次，日本对美国有能源和
军事上的依赖，良好的日美同盟
关系能够为政治和经济提供双
重保障。另外，安倍政府正推动
国内经济结构性改革，但由于财
政债务的增加和国内人口结构
的压力，安倍期望通过TPP来改
善经济形势，期待美国在TPP问
题上“回心转意”。
实际上，特朗普访问日本期

间，安倍政府已作出妥协，安倍表
示愿购买更多的美国军备以增加
美国的就业。同时，丰田、本田公
司提出增加在美投资并开设工厂
等方案，向特朗普示好。
“但从长期看，特朗普缩减
贸易逆差举措面临很大的局限
性。”曹朝龙表示，美国贸易逆差
主要是由美国经济结构和全球
化分工造成的，美国不光对日本
有逆差，对墨西哥、韩国、德国等
国家都存在较大的贸易逆差。
在经济全球化进程中，美国不断
调整产业结构，虽然拥有金融和
高新科技上的巨大优势，但也在

纺织、轻工产品、较低技术含量
的家电产品、性价比较高的汽车
等方面依赖进口。
曹朝龙认为，美日之间的另

一大分歧是 TPP问题。日本期
待通过 TPP获得成员国之间的
关税减免、知识产权保护和投资
等方面的相互优惠，以扩大日本
优势产品出口，帮助日企拓展海
外市场。然而，对美国而言，TPP
会造成美国制造业和工作机会加
速外流，不符合特朗普“美国优
先”理念，因此，特朗普重视双边
而不喜多边，以增加未来贸易谈
判筹码，最大程度维护美国利益。
“总体上而言，美国和日本
都走出了一条产业转型升级的
道路，并且双方的产业链重合度
和相似度也较高，存在一定的竞
争关系。尽管美日存在分歧甚
至小规模的贸易摩擦，但双方的
经贸关系仍然会向前发展，因为
从地缘关系角度讲，随着美国亚
太战略的进一步推进，美日之间
加强合作的可能性更大。”曹朝
龙说。

更新北美自贸协定第五轮
谈判 21日在墨西哥首都墨西哥
城落幕，美国、加拿大、墨西哥未
能化解关键性分歧。美国贸易
代表罗伯特·莱特希泽用“鲜有
进展”评价本轮谈判。莱特希泽
称，希望各方未来推动谈判取得
务实成果。
谈判是一场三方拉锯战。在

本轮谈判中，由于一开始就认定
北美自贸协定“不公平”，美国在
谈判中处于“攻势”，提出改变汽
车原产地规则、废除争端解决机
制等要求，而加拿大、墨西哥表示
完全无法接受。
中国社会科学院研究员王

荣军在接受《中国贸易报》记者
采访时表示，从出发点上看，加
拿大和墨西哥希望对现有协定
进行更新，以适应新阶段在服
务贸易等领域的客观需求。美
国的基本诉求是修改，以此改
变对加拿大和墨西哥的巨大贸
易逆差。”

“三只蚂蚱”拴在一根绳上

据介绍，北美自贸协定旨在
通过在自贸区扩大贸易及投资机
会，促进上述三国的就业机会和
经济增长。协定规定，生效之日
起，上述三国在 15年的过渡期内
取消全部的商品、服务及投资领
域的关税及非关税壁垒。目前，
加拿大和墨西哥均是美国重要的
贸易伙伴。
谈到设立北美自贸区的初

衷，外交学院国际安全研究中心
秘书长凌胜利表示，美国当时在
力推全球多边贸易不力的情况下
另辟蹊径，开创了发达国家和发
展中国家通过垂直分工建立自贸
区的先河，“步子迈得不小”。在
北美自贸区的推动下，三方间的
贸易关系得到飞速发展，贸易依
存不断加深，三方在汽车等一些
行业形成了极为密切的分工合
作，早已形成了“一荣俱荣、一损
俱损”的利益共同体。
据悉，几近“零关税”的贸易

便利极大地推动了三方的市场融
合，促使三国之间贸易不断增

加。根据相关协定，三个会员国
彼此必须遵守协定规定的原则和
规则，如国民待遇、最惠国待遇及
程序上的透明化等来实现其宗
旨，藉以消除贸易障碍。自由贸
易区内的国家货物可以互相流通
并减免关税。据相关数据显示，
在北美自贸协定的推动下，2016
年，三国间贸易总额超过 1.1万亿
美元。

扬言退出是为争取更多“公平”

特朗普自竞选开始就多次
批评北美自贸协定，把近年来美
国制造业岗位的流失全部归咎
于以其为代表的双边或多边自
贸协定。在谈判不力的情况下，
特朗普曾多次放话称，若无法重
新协商为美国争取更优惠条件
的话，将退出这项生效 23年之久
的协定。
“在特朗普看来，北美自贸区
不光使美国承受巨大的贸易逆
差，还严重损害了美国的就业。
大量墨西哥移民拥入美国，抢走
了所谓原本属于美国人的饭碗。
受自贸区规则调控下的资源优化
配置影响，美国一些工厂也搬到
了加拿大、墨西哥。”王荣军表示，
美国人大量失业是美国科技革新
导致的结果，并非北美自贸区协
定所致。
据悉，美国贸易代表办公室

一直表示，特朗普政府正寻求与
加拿大和墨西哥达成更好的贸易
协定，改善美国制造业、农业与服
务业在这两个国家的市场准入环
境，同时减少美国对这两国的贸
易逆差。
为此，凌胜利认为，从目前的

情况来看，特朗普恐怕并非真心
想完全退出北美自贸区，而是借
此要挟加拿大、墨西哥两国做出
更大让步。
值得关注的是，根据美国

《1974年贸易法》第 201条条款，
美国国际贸易委员会可以针对
受到进口商品严重损害或威胁
的国内某个产品采取暂时限制
或者施加关税的措施，但在北美
自贸协定的“保护伞”下，加拿大
和墨西哥被免除在外。特朗普
政府希望通过本次谈判，取消或
限制两国的“豁免权”。
对此，王荣军也持相同观点，

表示美国一旦退出，北美自贸区
将就此解体，这对于美加墨三方
而言，无疑是利益共损。减少美
国对墨西哥和加拿大的贸易逆差
是特朗普政府重谈北美自由贸易
协定的优先目标。

谁动了美国的 ？

■ 本报记者孙允广
1 美日经贸关系：分分合合不诉离殇

北美自贸协定谈判：
磕磕绊绊难解惆怅2

■ 本报记者 胡心媛

北京参考消息网援引美国《纽
约时报》网站发表的一篇题为《英
国脱欧的经济代价是什么？》的文
章，称随着退出欧盟的时间迫近，
英国越来越纠结于令人困惑的经
济后果。对尼姆果蔬脆片公司来
说，节节攀升的菠萝价格反映了脱
欧的影响。
尼姆公司位于伦敦东部工业

园区，公司产品就是去除果蔬水
分，制成薯片类零食，最畅销的一
种零食需要用哥斯达黎加的菠萝

为原料。菠萝用欧元计价，自英
国决定脱离欧盟以来，由于担心
贸易受到干扰，英镑兑欧元已贬
值近 14%。
面对菠萝价格攀升，尼姆公司

创始人尼米莎·拉贾最近购入了一
台机器，替代三名手工削皮工人。
她说：“我必须降低成本。”她也许说
出了全体英国人的心声。
自掀起脱欧公投浪潮 16个月

来，由于面临一系列令人惶惑的不
确定因素，英国经济趋于疲软。节

俭已蔚然成风，人们担心跨国公司
减少在英国的投资。
英镑贬值导致物价攀升，从意

大利橄榄油到中国制造的电子产品
都在涨价。9月份，通货膨胀率达
3%，是五年来的最快速度。一年
来，消费者开支呈下降趋势，而贷款
却在上升。两种情况并存往往会导
致恶果。
文章称，脱欧公投导致英国与

被抛弃的欧洲之间必须举行谈判，
预计双方将具体讨论未来如何打交
道。然而，事实已证明，双方言论唇
枪舌剑，而且基本上是白费口舌。
这也加剧了人们的担忧：两年谈判
期限可能无果而终，令贸易公司对
未来的规则不知所措。英格兰银行
一直在警告各家银行要做好一切可
能的准备。
鉴于商务界限模糊不清，一些

公司正在重新评估以英国为经营中
心的吸引力，曾经的全球帝国越来
越像一个岛国。
德国商业银行驻伦敦的全球金

融经济师彼得·狄克逊说：“显然，过
去几个月，经济增长大幅放慢。感
觉公司在推迟投资。”
文章称，在欧洲、亚洲和北美享

受相对较强劲的增长之际，英国现
在成了世界上最疲软的主要经济
体。今年头 9个月，英国经济年化
增长率仅为 1.3%。如果不能达成
协议，全球银行将面临如下前景：它
们可能无法再利用伦敦办事处服务
于欧洲大陆的客户。很多银行一直
在坚定地留在欧盟领土内的金融中
心寻找办公地点。
花旗集团制定了计划纲要，准

备在法兰克福设立一个交易处，同
时申请法国备份许可。高盛公司最
近在法兰克福租了一处大面积的办
公空间。
据大伯明翰商会最近评估，

在英格兰工业区西米德兰兹，包
括伯明翰在内，脱欧公投后今年
的外国直接投资略有下降。为了
寻找新投资，商会代表已将关注
范围扩大到欧盟以外地区。最
近，一个代表团刚从土耳其回
国。在规划未来出访计划方面，
商会尤其关注开发与英联邦成员
之间的生意往来。
商会发言人约翰·兰姆说：“我

们实际上已经开始寻找脱欧后的市
场了。”
由于英镑贬值，伯明翰西部的

国际金伯钢铁厂从瑞典、捷克和意
大利进口的钢材价格节节攀升，公
司被迫相应提高产品价格。
金伯米尔斯国际公司利用东欧

的一家锻造车间生产无法在英格兰
生产的大型零部件。如果英国不能
与欧洲达成贸易协议，这些零部件
将面临进口关税。公司已经开始在
英国寻找替代供应商。
公司董事长拉里·乔伊斯说：

“尽管事已至此，英国市场仍然能够
适应。我们只管继续干。”
在尼姆果蔬脆片公司看来，脱

欧带来的变数推动了英国的自给自
足。公司从前依赖比利时一家供应
商供应大部分水果和蔬菜，最近几
个月从国内找到了除菠萝以外的所
有果蔬供应商，降低了公司面临的
汇率变化风险。英镑贬值也拉低了
尼姆公司产品在海外的价格，促进
了出口，现在出口占公司总销售量
的一半以上。
尼姆公司的零食销往德国、

法国、意大利、印度和以色列，不
久还将销往沙特阿拉伯。公司
老板拉贾女士说：“我从中吸取
的教训就是：欧洲不是我们唯一
的市场。”

从菠萝涨价看英国脱欧代价
■ 赵东


