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一辆汽车的诞生，不光体现整车企业
的制造能力，其背后更有强大的供应链体
系支撑。首届链博会上，智能汽车链展区
受到中外观众的广泛关注。

不同于集中展示新款整车的传统车
展，智能汽车链展区覆盖智能汽车产业全
生命周期，重点展示从核心原材料、关键
元器件到电池、电机、电控和智能网联设
备，再到纯电动、混合动力、增程式动力等
各类车型的整车产品和服务。

记者了解到，在汽车产业电动化、智
能化转型关口，汽车链上的每根“螺丝钉”
均扮演着关键角色。

特斯拉：与中国供应商同生共赢

国际知名汽车品牌特斯拉将纯电车
辆的核心部件带到展位，与观众一起见证

“特斯拉速度”——不到 40秒就下线一台
新车。其本地化率达到 95%以上的零部
件全生态链向世界展示着中国产业链、供
应链的稳定与安全。

“特斯拉与中国供应商是同生共赢的
关系，双方是紧密合作、相互支持、不可分
割的整体。特斯拉在中国的成功更大层
面上就是中国供应链的成功。特斯拉是
全球供应链融合发展的参与者和受益
者。我们将持续发挥自身优势，助力建立
安全稳定、畅通高效、互利共赢的全球产
供链体系。”特斯拉公司副总裁陶琳在首
届链博会期间表示，特斯拉希望在链博会
上探索其他行业和产业的成功经验，寻找
更多优质供应商，邀其与特斯拉一起加速
世界向可持续能源的转变。

特斯拉在链博会的展览主题是“超级
制造，链接全球”。除了展示在中国制造
的Model 3焕新版和再进化的Model Y两
款车辆，特斯拉还展示了Model Y的爆炸
件，将车辆的核心零部件拆分悬空展示，
让观众了解Model Y在生产制造中的“黑
科技”。此外，其展台还展示了充电和能
源产品。

迅速完工并投产、自动化率达到 95%

以上、不到 40 秒就能下线一台车……特
斯拉上海超级工厂的一举一动都被外界
所惊讶，其秘诀就是先行布局供应链。实
际上，早在上海超级工厂动工前，特斯拉
就已开展本土供应链架构，与一批本土供
应商伙伴建立深度合作。目前，特斯拉上
海超级工厂零部件本土化率超过95%，签
约本土一级供应商超过 400 家，其中，超
过 60家供应商已经进入特斯拉全球供应
链体系。

这实现了特斯拉与本土供应链伙伴
的一同成长，主要体现在以下四个方面。

一是推动供应链企业研发创新。特
斯拉与供应商合作开发全新的零部件，在
开发过程中，特斯拉帮助供应链识别产品
特性，评估产品制造生产的可行性，并确
保产品在生产过程中的管控和质量保证。

二是提升供应链企业大规模工业化
生产能力。特斯拉将新的造车理念引入
到供应链体系，持续帮助供应商优化生产
工艺、提高生产效率、降低制造成本。特
斯拉工程师与供应商合作，根据产品特性
共同设计产线，并实现持续迭代。例如，
为解决电动车驱动电机的核心零部件加
工难度大的问题，特斯拉派驻研发、生产、
质量工程师到供应商车间驻场，改进模具
结构和供料系统，最终将生产效率提升到
原来的2.25倍。

三是将数字化管理能力和经验延伸
至供应链企业。通过数据可视化分析供
应商生产效率和质量分布，特斯拉将高效
的质量管理经验传递给供应商，加速供应
链管理升级。比如，特斯拉运用人工智能
技术定位改善产品良率的关键点，三个月
内将某供应商缺陷率降低为原本的百分
之一。

四是助力本土供应商走向世界。作
为大型跨国企业，特斯拉为本土供应商提
供了国际化舞台。目前，特斯拉带动了60
家中国供应商进入特斯拉全球供应商体
系。供应商在与特斯拉的合作中持续提
升自身，在质量、效率和品牌等各个方面

提高了竞争力。
数据显示，上海超级工厂已经成为特

斯拉的全球出口中心。2022年，特斯拉全
球总交付超过 131万辆，其中，超过 71万
辆来自上海超级工厂。今年，上海超级工
厂实际年产能已从第二季度的 75 万辆/
年提升到第三季度的95万辆/年以上。

孤军深入的领先不如行业共荣。特
斯拉方面表示，很高兴看到越来越多的伙
伴加入产业现代化体系建设中来，希望能
与行业各方双向奔赴，实现价值共创，共
同加速世界向可持续能源的转变。特斯
拉认为，中国拥有全球其他市场无法比拟
的优势和广阔的前景，中国市场是特斯拉
的必选项。特斯拉希望继续深耕中国市
场，用更好的产品回馈消费者，带动供应
链和行业共同发展繁荣，推动“中国智造”
迈向更大更广阔的舞台。

希迪智驾：更有动力研发出色产品

作为智能汽车链关键环节上的优秀企
业，希迪智驾与特斯拉、宁德时代等企业一
同在智能汽车链展区展示前沿科创成果。
希迪智驾作为国家级专精特新“小巨人”企
业，此次主要展示了无人纯电矿卡实况直
播以及远程驾驶舱、高性能感知产品。

希迪智驾深圳公司总经理谭露露表
示，首届链博会创造了供应链上中下游企
业密切交流的平台，既向世界展示了我国
产业链供应链的高质量发展，也推动了全
球产业链供应链的深度融合。

“矿山竟然这么空旷，一个挖矿的人
也没有！”在希迪无人矿卡实况直播大屏
前，不少观众惊叹于希迪智驾研发的无人
矿卡里没有驾驶员。希迪智驾无人矿卡
实况直播系统给了观众“千里眼”。通过
直播大屏，观众可以看到千里之外的江苏
句容台泥矿上，14台希迪无人矿卡在“自
觉工作”。实况直播屏幕清晰显示着每一
台无人矿卡的运行动态与工作成果。自
2021年11月起，希迪智驾无人矿卡已在江
苏句容台泥矿实现全覆盖、“安全员下车”

常态化、零事故安全生产365天，累计运行
超60万公里、运矿超650万吨。

这些无人矿卡不畏严寒、酷暑，坚守
矿山。经中国计量科学研究院测评认证，
希迪智驾无人驾驶纯电矿卡达到有人驾
驶燃油矿卡效率的 1.04倍。如果无人矿
卡遇到突发紧急恶劣环境，有远程应急接
管需求怎么办？为了预防特殊情况影响
无人矿卡作业，希迪智驾为无人矿卡加了

“保护符”——远程驾驶舱。坐在希迪智
驾研发的远程驾驶舱上，矿区工作人员能
够实时监测到矿山中的恶劣环境，不用置
身于恶劣环境现场，可以精准操控无人矿
卡。这既确保了工作人员的人身安全，又
为无人矿卡在突发紧急恶劣环境中的稳
定运行增添了保障。

展会期间，远程驾驶舱酷似游戏厅电
玩车的时尚造型，吸引了中青年观众的目
光，大家纷纷坐上远程驾驶舱体验。在与

腾讯云的跨界合作中，希迪智驾将远程驾
驶技术与音视频技术结合，共建全真互
联、数实融合的云工作平台，打造出远程
驾驶舱“舒适、游戏化”的远程工作环境，
以远程驾驶工作的舒适度与趣味性吸引
年轻人从事一些枯燥的作业工种。

除了无人矿卡及远程驾驶舱，希迪展
区还展示了高性能感知设备等自动驾驶
领域前沿科技产品。据希迪工作人员介
绍，这是市面首款实现半挂车全景一体化
展示的产品：针对铰接式车辆专门研发的
半挂车360环视版本，高精度AI算法实时
计算车头与车挂实时动态夹角，拼接融合
效果比肩航拍图。

“链博会上，很多展商、观众对希迪智
驾的前沿产品感兴趣，这让我们更有动力
研发更出色的产品。我们将继续在自动
驾驶商用车领域深耕，打造更多具有全球
竞争力的产品及解决方案。”谭露露说。

开放合作锻造智能汽车链
■ 本报记者 张凡 马晓玥

健康是人们追求幸福生活的目标之
一。在首届链博会上，健康生活链展区展
示了健康生活背后带来的市场大机遇。
从奶粉、衣物、运动器材等日常用品，到高
端的医学检测仪器和药品，该展区阐释了

“让生命更加精彩”的主题。在这一盛
会上，全球领先的生物制药公司

诺和诺德基于其在中国的
战略布局，展示了三大

链条（研发链、制造

链、健康链）及其合作生态，介绍了其在华
深耕的一系列成果。

据介绍，来华近三十年，诺和诺德持续
投资，升级全产业链，形成了“双中心，三引
擎”战略布局。诺和诺德在天津和上海的
法律实体被认定为地区总部，形成“双中
心”；“三引擎”包括位于北京的研发引擎、
位于天津的生产引擎、位于上海的创新和
贸易引擎。与“三引擎”相对应的是三大链
条——“研发链、制造链、健康链”。

该公司的展览展示深入各链条，呈现其
在研发、生产、运营各个环节携手各方共促
发展的合作生态。在研发层面，诺和诺德中
国研发中心依托开放创新平台，搭建医药开
放创新合作新生态；在生产层面，诺和诺德
天津生产厂多年持续增资扩产，在满足患者
用药需求的同时，带动上下游协同发展；在
运营层面，“中国同创”项目旨在推动中国与

全球同步临床，诺和诺德已与 15家医院、30
个专业科室建立了临床研究战略合作中心，
加强与中国医院的学术交流。

诺和诺德全球高级副总裁兼大中华区
总裁周霞萍表示，诺和诺德希望通过参展
链博会来扩大朋友圈，与各方共同驱动改
变，更好地服务中国患者。面向诺和诺德
中国即将迎来的三十岁生日，“我们将继
续全面践行‘在中国，为中国；在中国，为
全球’的承诺，不断深化布局，更深入地参
与到全球研发链、制造链和健康链。同
时，期待与更多合作伙伴携手前行，一起
为‘健康中国 2030’做出贡献。”

借助链博会这一开放型国际合作平台，
诺和诺德宣布深化与国药集团医药物流有
限公司的合作，进一步扩大并完善仓储配
送，优化供应链网络布局，以更快、更好的药
品满足中国患者的需求。

诺和诺德展示在华研发链、制造链、健康链
■ 本报记者 张凡

专题·中国国际供应链促进博览会

当前，维护全球产业链供应链韧性和
稳定是推动世界经济发展的重要保障。
面对中国超大规模市场潜力，首届链博会
为外资企业“链”享中国机遇提供了合作
空间。

来到印尼企业火船咖啡（Kapal Api）的
展台前，记者发现品尝爪哇拿铁、白咖啡、
猫屎咖啡的观众络绎不绝。据火船咖啡
中国市场部负责人蒋嘉雯介绍，印尼火船
咖啡有将近一百年的历史。火船最初进
入中国主要是以咖啡豆贸易的方式，火船
咖啡这一品牌近年才进入中国，“对于我
们来说，中国还是一个较新的市场。”

据了解，火船集团是印度尼西亚最大
的咖啡企业，主打产品是研磨类咖啡和麝
香猫咖啡。火船咖啡以独有的咖啡豆处
理方式赋予了咖啡独特的天然花香和浓
郁的醇厚口感，由此成为全球咖啡爱好者

的钟爱。
蒋嘉雯介绍说，火船咖啡在印尼苏

拉威西岛有自己的种植园、加工厂、咖啡
馆，产品出口至七十多个国家和地区。
这些年，集团在华销售产品，增设多家连
锁咖啡馆。在浙江的咖啡工厂即将投入
运营。

她表示，火船品牌在中国的知名度处
于上升阶段，“集团非常重视中国市场，这
次参加首届链博会，把优质产品带到北京
亮相，就是期待着通过此次展览让广大消
费者、采购商认识我们的品牌。”

据她透露，展会期间，火船咖啡每天
接待数十家来访的经销商和渠道商。展
会结束后，火船咖啡将详谈合作意向。

比利时普邦明胶（PB Leiner）是世界领
先的明胶生产商，于 2006 年进入中国市
场。该公司是专注于明胶、胶原蛋白多肽

生产与相关工艺研发的企业，工厂和销售
支持遍布全球。截至 2022 年，该公司在全
球的合作伙伴超过 1100个。

在首届链博会上，普邦明胶带来了最
新 研 发 的 产 品 鱼 胶 原 蛋 白 肽 和 冷 溶 明
胶。据普邦明胶中国区市场经理谢悦介
绍，普邦明胶作为原料工厂、产业链的上
游，参加链博会是为了结识更多合作客
户，扩大品牌影响力，进一步打开中国市
场。“希望与更多中国品牌探讨在大健康
领域合作的可能性。”谢悦说。

正如中国科学院院士陈润生所说，中
国的供应链不再是单向流动的价值链，而
是能促进各方共赢的商业生态系统，进而
由 平 台 模 式 搭 建 形 成 互 利 共 赢 的 生 态
圈。迅速发展的国内市场、完善的工业体
系、良好的营商环境，让中国吸引外资的
魅力持续增加。

外企“链”接中国机遇拓展更多空间
■ 本报记者 王莉莉

本报讯（记者 谢雷鸣）首届链博会配套活动丰
富多彩，放大了展会综合效应。中国出入境检验检
疫协会与巴西南里奥格兰德州政府在北京举办了第
一届国际贸易链可持续发展研讨会暨第三届中巴畜
牧与食品供应链合作研讨会。南里奥格兰德州政府
与中国出入境检验检疫协会、哈尔滨电气工程公司
签署了战略合作协议。

研讨会期间，南里奥格兰德州副州长加布里埃
尔·比埃拉·德索萨在接受《中国贸易报》记者采访时
表示，南里奥格兰德州是“巴西粮仓”，农业、畜牧业地
位突出。他此次前来参加首届链博会、拜访中国企
业，希望在贸易、会展等领域加强合作。

加布里埃尔·比埃拉·德索萨介绍说，南里奥格
兰德州是巴西第四经济大州，主要农产品有水稻、玉
米、小麦、木薯和豆类。生猪养殖量、牛肉产量、鸡肉
和鸡蛋产量均位居巴西前列。过去二十年间，南里
奥格兰德州经济驱动力来自农业和制造业。

“中国是南里奥格兰德州最大的贸易伙伴。”加
布里埃尔·比埃拉·德索萨说，中国从南里奥格兰德州
进口的主要产品有鸡肉、猪肉、牛肉、大豆、豆油、皮
革、毛皮等，南里奥格兰德州也有许多中国投资。他
希望与中国在农业、新能源、高技术、人才培训等领域
密切对接，愿为中企提供政策支持。

南里奥格兰德州的多家规模农企在链博会上展示
了产品和技术。加布里埃尔·比埃拉·德索萨在首届链
博会绿色农业专题论坛上作了特别发言。南里奥格兰
德州对链博会的重视程度可见一斑。

“展会拉近了我州与中国的距离。”加布里埃
尔·比埃拉·德索萨说，南里奥格兰德州的企业参展链博会获得关注，
也欢迎中国朋友参加南里奥格兰德州的农业展会。该州明年举办的
科特里哈（Cotrijal）国际农业展正在向中企发出广泛邀约。这一拉美
最大的农业博览会助力巴西从粮食进口大国跻身粮食出口国，一定能
吸引更多中国观众。
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